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Udvikling i Q1 2025
BactiQuant er kommet rigtig godt fra start i 2025 bl.a. med levering af i alt 8 stk. online-robot-
prøvetagere, heraf 4 stk. til forsyningsselskabet Verdo og 4 stk. til Pharma-segmentet, og med  
en solid pipeline for den kommende periode.

Salget af testkits er kommet lidt langsommere fra start end sidste år, men pilotprojektet inden for 
Pharma-segmentet er nu begyndt at genere et kontinuerligt forbrug af testkits, som sammen med 
det øgede salg af hardware betyder, at der for hele året også her forventes vækst.    
     

Med 34% salgsvækst i første kvartal, så er vi kommet godt i 
gang med året, og vi kan se at vores utrættelige arbejde med 
de lange salgsprocesser begynder at bære frugt.
– Morten Miller, CEO
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Omsætning
Der var solid vækst i 1. kvartal i segmenterne Water Utility og Pharma, bl.a. grundet levering af 
ovennævnte online-robotprøvetagere. I Industry er testperioden for Hermés nu afsluttet med 
positivt resultat efter installationen af deres online-robotprøvetager i 1. kvartal 2024, og de har 
meldt sig klar til at udbrede teknologien til flere af deres produktionsfaciliteter. I Aquaculture lå 
salget,  om end lidt lavere end foregående år, fortsat på et tilfredsstillende højt niveau.

000's DKK 2023 2024 2025 %

Water Utility 404 543 613 13%

Pharma 162 9 1.124 -

Oil & Gas 1.274 357 279 -22%

Industry 517 606 182 -70%

Aquaculture 468 404 364 -10%

Total 2.825 1.919 2.562 34%
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Salget af hardware omfattede i 1. kvartal bl.a. 8 stk. online-robotprøvetagere, hvilket gav vækst i 
forhold til de to foregående år. Salget af testkits (recurring) har i 1. kvartal ligget lidt under de fore-
gående år, men begynder nu at tage fart, især inden for Pharma-segmentet, hvor pilotprojektet nu 
genererer et kontinuerligt forbrug af testkits.         

000's DKK 2023 2024 2025 %

Hardware 828 490 1.219 149%

Recurring 1.562 1.183 1.074 -9%

Other 435 246 269 9%

Total 2.825 1.919 2.562 34%

SALG PR. KATEGORI - Q1 2025
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Disponibel likviditet

Guidance 2025

Primo 2025 gennemførtes en kapitalforhøjelse, som gav et nettoprovenue på 14,3 mio.DKK.  
Dette har sammen med en aftale om afdragsfrihed i 2025 på selskabets lån hos EIFO sikret et  
godt finansielt fundament for 2025. Pr. 31. marts 2025 udgjorde likviditeten 11,0 mio.DKK, og  
med udgangspunkt i den udmeldte guidance for 2025 forventes selskabet at have tilstrække-
lig likviditet frem til 1. halvår 2026.         

Omsætning for 2025 forventes i intervallet 10 til 14 mio. kr og EBITDA for 2025 forventes i  
intervallet -8 til -11 mio.kr. Der henvises i øvrigt til selskabsmeddelelse udsendt 18. december  
2024 for uddybning af dette.        
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